Tt caso/2. Rovatti cresce nell’area caucasica

L’hi-tech reggiano
sbarca nel Far-East

. Oltre1goaddetti,2o milio-
ni di fatturato, il 609 realizza-
to con le esportazioni: la Ro-
vatti di Reggm Emilia ¢ nata
nel19s3, si & specializzatanelle
pompe per I'acqua, poi ha di-
versificato nel settore indu-
striale, produce pompe che co-
stano da 500 euro fino a 30mi-
la, ha approfittato della crisi
globale per razionalizzare la
produzione assegnando ai tre
stabilimentiuna specificamis-
sion. «Abbiamo filiali com-
merciali - spiega Andrea Ro-
vatti, 59 anni, seconda genera-
zione, da 21 anni in azienda -
nei principali Paesi e un im-
pianto di assemblaggio in Al-
geria, mercato difficile, maim-
portante per noi». Il prossimo
passo? «Monitoriamo il Far
East, abbiamo intenzione di
aprire unimpianto, nonneces-
sariamente in Cina, destinato

a servire il mercato locale».
Prospettive? «Siamo favoriti
dalla diversificazione: I'agri-
coltura magari si ferma in un
paese ma accelera in altrij,
Parea caucasica e I’Africa sub-
sahariana, per esempio, cistan-
no dando soddisfazioni. Lo

‘stesso discorso vale per le

pompe industriali. Stiamo pe-

r0 assistendo a gravi problemi

del tessuto produttivo dellasu-
bfornitura, che subisce una
unaforte strettacreditizia. Ab-
biamo tutto 'interesse a tene-
reinvita questoreticolo dipic-
cole imprese, fondamentale
per noi: cerchiamo di aiutare i
nostri fornitori anche con pa- |
gamenti anticipati o forniture

- di metalli in conto lavorazio-

ne, in attesa che il barometro
torniasegnare il bel tempo».
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